


अध्याय 1

�बिज़नेस की असली कहानी: सबि कुछ एक
सवाल से शरुू होता है

सुबह के छह बजे हैं। अला�र्म बज रहा है। आप आँखें  �लते हुए उठते हैं , तैयार होते हैं  और
�कसी और के �लए का� पर �निकल पड़ते हैं। शा� को लौटते हैं , थके हुए। �हीनेि के
आ�ख़िर �ें  सैलरी आती है और दस �दनि �ें  ख़ित्� भी हो जाती है।

एक �दनि �कसी रात, छत की तरफ़ देखते हुए, �नि �ें  एक सवाल उठता है:

"क्या मैं सारी �ज़ंदगी यही करँूगा?"

बस। �बज़नेिस की हर कहानिी यहीं से शुरू होती है। �कसी बडे़ प्लानि से निहीं, �कसी करोड़ाें
के फं़ड से निहीं। एक छोटे, चुभनेि वाले सवाल से।

अगर यह सवाल कभी आपके �नि �ें  आया है, तो यह �कताब आपके �लए है।

�बिज़नेस आ�ख़िर है क्या?

ज़्यादातर लोग सोचते हैं  �क �बज़नेिस का �तलब है बड़ी दुकानि, ढेर सारे क�र्मचारी, �हँगा
दफ़्तर और लाखाें  की पँूजी। यही सोच ज़्यादातर लोगाें  को शुरू करनेि से पहले ही रोक देती
है।

सच इससे बहुत सीधा है।
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�बिज़नेस का मतलबि है: �कसी की एक परेशानी को सलुझाना और उसके
बिदले में  पैसे लेना।

बस इतनिा ही।

सो�चए, जो चाय वाला आपके �ोहल्ले के नुिक्कड़ पर खड़ा है, वो आपकी क्या परेशानिी
सुलझाता है? सुबह-सुबह निींद भगानेि की। जो दज़र्ज़ी है, वो आपको अचे्छ कपडे़ पहनिनेि की
परेशानिी से बचाता है। जो �ोबाइल �रचाजर्म की दुकानि चलाता है, वो आपका वक़्त बचाता
है।

�जस �दनि आप यह स�झ जाते हैं , उस �दनि �बज़नेिस डरावनिा निहीं रहता। वो एक सीधा
सवाल बनि जाता है: "मैं �कसकी, कौन-सी परेशानी सलुझा सकता हँू?"

तीन तरह के लोग

�बज़नेिस की दु�निया �ें  आपको तीनि तरह के लोग ��लें गे।

पहले वो, जो �स�र्फ़  सोचते रहते हैं। उनिके पास आइ�डया हैं , सपनेि हैं , बातें  हैं । ले�कनि
"सही वक़्त आनेि पर" शुरू करें गे। वो वक़्त कभी निहीं आता।

दूसरे वो, जो शरुू करते हैं  और पहली म�ु�कल पर रुक जाते हैं। पहला �हीनिा, कोइर्म
ग्राहक निहीं। दूसरा �हीनिा, क�ाइर्म निहीं। तीसरे �हीनेि वो कह देते हैं , "�बज़नेिस अपनेि बस
की बात निहीं।"

तीसरे वो, जो शरुू करते हैं, �गरते हैं, सीखते हैं  और �फिर खडे़ हो जाते हैं। यही लोग
आगे चलकर �बज़नेिस बनिाते हैं। इनि�ें  कोइर्म जादू निहीं होता। बस एक आदत होती है: ये
रुकते निहीं।

इस �कताब का �क़सद है �क आप तीसरी तरह के इंसानि बनिें ।
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एक छोटी-सी काल्प�नक कहानी

�ानि ली�जए, सुनिीता निा� की एक लड़की है। (यह कहानिी एक उदाहरण है, ता�क बात
आसानिी से स�झ आए।) सुनिीता को घर पर बैठे-बैठे अचार बनिानेि का शौक़ था। �रश्तेदार
जब भी घर आते, �डब्बे भर-भरकर ले जाते और कहते, "इसे तो बेचनिा चा�हए!"

सुनिीता हँस देती थी। उसे लगता था, "�बज़नेिस तो बडे़ लोगाें  का का� है।"

एक �दनि पड़ोस की एक आंटी नेि कहा, "बेटा, �ैं  पैसे दे दँूगी, �ुझे दो �डब्बे चा�हए।"

सनुीता ने आगे क्या �कया? पहले ग्राहक के बिाद उसके साथ क्या हुआ?
और वो एक सवाल कौन-सा था, �जसने उसके �बिज़नेस को आगे बिढ़ाया? 

परूी कहानी, और �बिज़नेस के बिाक़ी सारे राज़ परूी �कताबि में  प�ढ़ए। →
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इस �कताबि में  आगे प�ढ़ए

परूी �कताबि पाएँ
radhikaventures.com पर जाइए

पैसा कहाँ छुपा है: �बज़नेिस आइ�डया ढँूढनेि के 3 �ठकानेि और 3 �दनि का टेस्ट✦

पहले 10 ग्राहक कहाँ से आएँगे, �बनिा बडे़ बजट के✦

लागत, कीमत और मनुा�ा: वो आसानि �हसाब जो हर कारोबारी को आनिा चा�हए✦

माकर्के �टंग: लोग आपको ढँूढें गे कैसे✦

AI का इस्तेमाल करके अपनिा का� तेज़ और आसानि कैसे बनिाएँ✦

वो 10 गल�तयाँ जो अचे्छ-भले �बज़नेिस को डुबो देती हैं✦

असली कहा�नयाँ: �लज्जत पापड़, अ�ूल और जे़रोधा✦

आपके पहले 30 �दन: रोज़ का एक्शनि प्लानि✦
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